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DMU-WKMP-4501.19F.003 / Moduldurchfihrung
Musicbusiness advanced

Departement Musik

Philipp Schnyder

90

Fr 7. Juni 2019 /10 - 17 Uhr

5.T07

maximal 19

2 Credits

Deutsch-Kenntnisse

Studierende des Departements Musik und Interessierte ZHdK-Angehdrige

Als Musikschaffende miissen wir immer wieder verhandeln: Giber die H6he einer Gage,
die Leistungen einer Medienpartnerschaft, die Lizenzierung eines Werkes, den
Inhalt eines Management-Vertrages usw.

Das Tagesseminar ,Verhandlungen erfolgreich fihren* vermittelt theoretisches
Wissen dariiber, wie Verhandlungen ablaufen und zeigt Techniken, wie sie von
erfolgreichen Verhandlungs-Profis angewandt werden. Die Teilnehmenden
wenden das Gelernte in einer praktischen Ubung an und analysieren das
Verhandlungsresultat.

Ein Seminar fiir Musikschaffende, die gestarkt in selbst gefuihrte Verhandlungen
gehen wollen.

Philipp Schnyder leitet fiir das Migros-Kulturprozent das Popmusikfestival m4music,
ist Vizeprasident von Swiss Music Export, im Vorstand der
Urheberrechtsgesellschaft SUISA und Manager des Zircher Musikers Phenomden.
Er hat in Zirich Geschichte studiert und an der Edinburgh Business School einen
MBA erworben.
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